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Sinopsis
 

Las operaciones auxiliares en el punto de venta consisten básicamente en la disposición, reposición y

acondicionamiento de los diferentes productos. 

A través de este libro aprenderemos a diferenciar los sistemas y zonas habituales de distribución y

organización en distintos tipos de superficies comerciales. Además, analizaremos el montaje de los diferentes

elementos y expositores utilizados en la animación y presentación de los productos en el punto de venta, y

veremos cómo colocarlos en las estanterías, expositores o mobiliario específico etiquetándolos correctamente

y manteniendo las condiciones adecuadas de organización y limpieza. Cada epígrafe se complementa con

actividades prácticas y de autoevaluación, cuyas soluciones están disponibles en www.paraninfo.es. 

Los contenidos se corresponden con los del MF 1327_1 Operaciones auxiliares en el punto de venta, que

pertenece al certificado COMT0211 Actividades auxiliares de comercio, regulado por el RD 1694/2011, de 18

de noviembre.
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